
Lead-Generierung auf der DMEXCO

ü Kunden einladen
ü Termine vereinbaren
ü Leads managen
ü Standbesucher tracken 



4 Lead Services für mehr Termine und mehr RoI
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Wir vereinbaren eure Meetings

PROFI-CALL-CENTER

Ab 21€/Kontakt, mind. 100 Kontakte

Beschreibung:
Nutzt ein professionelles Call Center, um 
Termine mit potenziellen Kunden an eurem 
Stand zu vereinbaren.

Vorteile:

• Identifikation des richtigen Kontakts
im Zielunternehmen

• Kontaktaufnahme sowie Meeting-
Vereinbarung, detailliertes Reporting

Sendet eure Zielkundenliste 
(z. B. Firma; Position/Rolle)

Wir identifizieren den richtigen 
Kontakt im Unternehmen

Wir versuchen Meetings 
für euch zu vereinbaren

ab 0 €/Lead; App ist Voraussetzung

Beschreibung:
Spontane Meeting-Anfragen am Stand 
professionell managen und passive 
Standbesucher zentral tracken

Vorteile:

• Keine passiven Besucher verpassen, 
während ihr mit anderen Kunden sprecht

• Zeit und Geld sparen für USB-Sticks, etc., 
die ohnehin kein Tracking ermöglichen

QR-Code erhalten und am Stand 
(z. B. Stele) befestigen

Passive Standbesucher 
scannen euren Stand QR-Code

Meetinganfrage oder Call-Back 
Request geht an alle Mitarbeiter

Kontakte & Leads zentral managen Passive Standbesucher tracken

STAND QR-CODE

Beschreibung:
Native iOS und Android App zum zentralen 
Management von Leads („digitale 
Visitenkarten“ erhalten)

Vorteile:

• Zentrales Management aller
gesammelten Leads in Echtzeit

• Lead Export als CSV und Import in CRM
via Admin-Account möglich

Ab 199€, abhängig von Standgröße

Besucherausweise scannen, 
am Stand und überall

Volle Kontaktinformation der 
Besucher erhalten

CRM-Import und nach DMEXCO 
Nutzung möglich

LEAD TRACKING APP

Preise auf Anfrage

Beschreibung:
Wir empfehlen euch bei euren Zielkunden und 
laden diese kostenfrei zur DMEXCO ein.

Vorteile:

• Newsletter weisen optional gezielt auf
die Kampagne hin

• Ihr zahlt risikofrei nur für eingelöste
Tickets

Sendet eure Leads an uns 
(Opt-in-E-Mail und Name)

Datenverarbeitungsvertrag 
(DGSVO-konform) zeichnen

Wir schicken euren Leads in 
eurem Namen eine Einladung

Wir laden eure Kunden ein

INVITE-KAMPAGNEN



1. Termine mit Entscheidern vereinbaren (lassen)
Kunden und Leads durch professionelles DMEXCO Profi-Call-Center (CC) ansprechen

Benefits
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• Professionelles Einladungsmanagement
• Ansprache nur durch Kommunikationsspezialisten
• Generierung neuer Kundenpotenziale (Standtermine)
• Zukauf von maßgeschneiderten Neukontakten

Aussteller

à Briefing: Ansprachekonzept & Adressenaustausch

Aussteller

Bedarfsklärung

DMEXCO CC

DMEXCO CC

Telefon-Akquise

Kunde/Besucher

DMEXCO CC

Reporting

à Recherche richtiger APs & Einladungstelefonate, optionaler Ticket-Versand

à Debriefing: Detailliertes Gesamtreporting & Abschlussgespräch 

Nutzung

• Einladung wird telefonisch in deinem Auftrag durchgeführt
• Einladungsbestätigung erfolgt schriftlich (E-Mail)
• Reporting mit wichtigen Infos zur Rückmeldung (Feedback)

Pricing & Pakete

Briefing, Debriefing und detailliertes Reporting inklusive

Business: 100 Kontakte: 2.520 € netto (ca. 25 €/Kunde)
Premium: 250 Kontakte: 5.250 € netto (ca. 21 €/Kunde)
Premium Plus: Premium + bis zu 250 Neukontakte: 6.750 € netto



2. Gezielt Kundeneinladungen verschicken
Kunden und Leads per Empfehlung durch DMEXCO einladen 
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Aussteller

CSV, XML, XLS

OPT-IN-AUSSTELLER-LEADS

Name, Vorname + E-Mail
peter.mueller@kunde.com
klaus.meier@kunde.com

Anlieferung Leads 
& Vertrag zur einmaligen 

Auftragsdatenverarbeitung

DMEXCO NEWSLETTER-KAMPAGNE

Lieber Peter Müller,

gemeinsam mit AUSSTELLER wurden Sie 
als ein Branchenführer identifiziert.

Aus diesem Grund möchten wir Sie 
kostenfrei zur DMEXCO einladen.

Wir empfehlen Ihnen AUSSTELLER am 
Stand 7.1. oder den Besuch von Aussteller-
Seminar 2 usw.

JETZT KOSTENFREIE 
EINLADUNG ANNEHMEN 

Kunden / Leads

Pricing

Preise auf Anfrage

Benefits
• Kampagne inhaltlich auf

Kommunikationsziele individualisieren

• Positive Markenwahrnehmung bei Kunden
durch kostenlose Einladung hervorrufen

• Von hoher Reputation profitieren 
(DMEXCO empfiehlt euch als Aussteller)

• Subtil und zielgerichtet auf Seminare,
Events und Termin-Option hinweisen



3. Zentrales Lead Management einfach gemacht
Aktive Termine und Meetings zentral tracken und managen Benefits
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• Alle Leads zentral in einer App managen
• Detaillierte Besucherprofile erhalten

(inkl. Kontaktdaten und Interessenten)
• Leads zentral exportierbar als CSV

Aussteller/
Mitarbeiter

Besucher/
Kunde

Pricing

99 € Start-ups, Mitaussteller, Spaces WoA*
199 € Aussteller bis 30qm

299 € Aussteller 31-70qm
499 € Aussteller 71-150qm
699 € Aussteller ab 151qm

Lead Management & Export inklusive 

Nutzung

Scannen aller Personen (Besucher, Aussteller, 
Speaker) > Kontaktaustausch in DMEXCO 
App

Anna Müller
CMO Puma

Lead Scanner

*World of Agencies



4. Passive Standbesucher effizienter managen
Besucher ohne Termin aktiv ansprechen und passive Leads zentral managen
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Aussteller/
Mitarbeiter 1

Besucher/
Kunde

Aussteller/
Mitarbeiter 2

Benefits
• Passive Standbesucher (Interessenten) zentral tracken,

managen und Meetings organisieren
• Spontane Meetinganfragen am Stand professionell

managen (Anfrage an alle Mitarbeiter in Echtzeit versandt)
• Interessierte Besucher auch im Nachgang kontaktieren

und ROI erhöhen (Exports)

Nutzung
• Standpersonal besser auslasten/professioneller managen
• Besucher ohne Termin als Lead tracken und im Nachgang

kontaktieren 

Pricing
• 0 € für QR-Code am Stand
• 0 € für Meeting-Anfragen direkt am Stand

(In App kostenlos sichtbar für 1 Stunde, danach 10 €/Lead)

Austeller-Seite

* QR-Code universell einsetzbar:
auf Stelen, in Prospekten, als Aufkleber, am Eingang etc.

*

Hinweis: Nur Aussteller, die auch das Leadtracking (ab 199 €) buchen, erhalten eine zentrale Auswertung aller 
Meeting-Anfragen nach der DMEXCO und können auch während der DMEXCO auf eine zentrale Liste aller auf 
der DMEXCO erreichten Leads zugreifen. Außerdem sehen Aussteller ohne Leadtracking die Meeting-Anfragen 
nur für 1 Stunde ab Eintreffen der Anfrage und können diese entsprechend beantworten.



Newsletter-Ad 
+ SoMe Post

JANUAR FEBRUAR MÄRZ APRIL MAI JUNI JULI AUGUST SEPTEMBER

Sponsored
Podcast

OKTOBER NOVEMBER

Werbung onsite/ 
Digital Signage

DEZEMBER

Sponsored Story 
(Blog)

Das perfekte Jahr mit DMEXCO
Egal ob globale Brand, Tech Player oder Start-up: Mit unseren modularen Services kannst du das ganze Jahr über die DMEXCO Community erreichen, 
Awareness aufbauen und Leads generieren. Preise, Start und Umfang deiner Kampagne sind individuell gestaltbar.
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Partner- oder 
Side-Event  
(Co-Hosting/
Sponsoring)

Partner- oder 
Side-Event  
(Panel-
Teilnahme)

Seminar oder 
Demo-Arena

Teilnahme 
Hauptbühnen*

Standpräsenz 
& Aktivierung

Guided Tour

Stand/ 
Side-Event

Eigene 
Konferenz-in-
Konferenz

SponsoringStand-alone-NL 
(Kundentermine)

In-App-
Aktivierung

Whitepaper-
Kampagne

Profi-Call-Center 
für Kunden-
termine

Kunden einladen 
mit Newsletter-
Kampagne

Besucher Lead 
Tracking

Standbesucher-
Lead Tracking



DMEXCO - Die führende Konferenz und Expo
für Digitales Business, Marketing und Innovation

Judith Kühn
Director Conference

T. +49 162 526 7661
judith.kuehn@dmexco.com

Christoph Menke
Director Expo & Operations

T. +49 221 821 23 76
christoph.menke@dmexco.com

Dr. Dominik Matyka
Chief Advisor

T. +49 177 597 1919
dominik.matyka@dmexco.com

September 11 & 12
Köln, Deutschland

Jetzt Kontakt 
aufnehmen
Gemeinsam für mehr Erfolg

Christoph Werner
Senior Vice President

T. +49 221 821 25 94
christoph.werner@dmexco.com

tel:+49%20162%20526%207661
mailto:judith.kuehn@dmexco.com
mailto:christoph.menke@dmexco.com
mailto:dominik.matyka@dmexco.com
mailto:christoph.werner@dmexco.com


Kai Bossen
Sales Manager

T. +49 221 821 3711
kai.bossen@dmexco.com

DMEXCO - Die führende Konferenz und Expo
für Digitales Business, Marketing und Innovation

Jan Garnefeld
Sales Manager

T. +49 221 821 3924
jan.garnefeld@dmexco.com

September 11 & 12
Köln, Deutschland

Jetzt Kontakt 
aufnehmen
Gemeinsam für mehr Erfolg

Sophia Pätz
Sales Manager

T. +49 221 821 2993
sophia.paetz@dmexco.com

Katharina Redmond
Sales Manager

T. +49 221 821 2935
katharina.redmond@dmexco.com

tel:+49%20221%20821%203711
mailto:k.bossen@dmexco.com
tel:+49%20221%20821%203924
mailto:j.garnefeld@dmexco.com
tel:+49%20221%20821%202993
mailto:s.paetz@dmexco.com
tel:+49%20221%20821%202935
mailto:k.redmond@dmexco.com


Jetzt Kontakt 
aufnehmen
Gemeinsam für mehr Erfolg

DMEXCO - Die führende Konferenz und Expo
für Digitales Business, Marketing und Innovation

September 11 & 12
Köln, Deutschland

Gian-Marco Spinosa
Representative World 
of Agencies

T. +49 151 2233 3649
gm.spinosa@dmexco.com

Daniel Horzetzky
Representative World 
of Agencies

T. +49 170 935 0718
daniel.horzetzky@dmexco.com

Eric Urdahl
CEE & North America 
Representative

T. +49 179 399 1083
eric.urdahl@dmexco.com

Joachim Vranken
Advisor Start-up Scheme

T. +49 221 9758 3330
joachim.vranken@dmexco.com

Jan Spitzhorn
Advisor New Tech

T. +49 221 821 3516 
jan.spitzhorn@dmexco.com

tel:+49%20151%202233%203649
mailto:gm.spinosa@dmexco.com
tel:+49%20170%20935%200718
mailto:d.horzetzky@dmexco.com
tel:+49%20179%20399%201083
mailto:e.urdahl@dmexco.com
tel:+49%20221%209758%203330
mailto:j.vranken@dmexco.com
tel:+49%20179%20399%201083
mailto:jan.spitzhorn@dmexco.com



